VILLINGEN-SCHWENNINGEN (sz) -
Mit einem Marktanteil von 60 Pro-
zentbei multifunktionalen Chipkar-
tensystemen im Hochschulbereich
hatdie Villinger Firma Card 3GmbH
nach der im Januar 2005 erfolgten
Ubernahme der InterCard GmbH
die Marktfiihrerschaft in Deutsch-
land erreicht.

Etwa 1,8 Millionen Studierende und
Bedienstete nutzen inzwischen eine
Chipkarte aus Schwenningen als Aus-
weis, Bezahlmedium oder Zutritts-
oder Zeiterfassungskarte. Neben der
weiteren Bearbeitung des Kernmark-
tes steht die Internationalisierung des
Geschaftes im Mittelpunkt.

Geschaftsfihrer Gerson Riesle
hatte zusammen mit Manfred Bosin-
ger und Wolfgang Kiibler Card 3 ge
grindet, nachdem das Trio zuvor lei-
tend bei InterCard tatig gewesen war,
das Unternehmen aber nach der Uber-
nahme durch die israelische OTI AG
und Differenzen bei der strategischen
Ausrichtung verlassen hatte.

Als OTI, bedingt durch die Fokus-
sierung auf Nordamerika, aber auch
vom harten Konkurrenzkampf mt
dem neuen Mitbewerber zermirbt,
das Interesse an InterCard verlor, griff
das Trio im Januar 2005 zu. Mdghch
wurdedies durch dasEngagementder
Minchner Private Equity Firma U.C.A,
die das Wagnis tber ihre Tochter Deut-
sche Technologie-Beteiligungen AG fi-
nanzierte und 51 Prozent der Card 3
abernahm. ,Die Banken waren sehr
zuriickhaltend, und dies, obwohl sie
uns schon jahrelang kannten”, merkt
Riesle dazu an. Im laufenden Jahr soll
die Restrukturierung abgeschlossen
werden: Die beiden Firmen werden
auf die neu gegrundete IntérCard AG
Informationssysteme  verschmolzen,

«Ohne das Engagement der
U.CA,. hatten wir die Ubernahme
nicht finanzieren kdnnen®, sagt Inter-
Card-Finanzchef Bosinger. So aber

wurden aktuell 33 Arbeitspldtze in Vil
lingen-Schwenningen erhalten. ,Und
wir haben 2005 trotz der Restrukturie-
rungskosten bei sechs Millionen Euro
Umsatz ein positives Ergebnis er-
reicht”, so Basinger,

Fir das laufende Jahr soll der U
satz um mindestens fanf Prozent auf
6,3 Millionen Euro gesteigert werden.
In Deutschland verfligt InterCardim Be-
reich der Hochschulen bereits Uber e
nén Marktanteil von B0 Prozentbéimul
tifunktionalen Chipkartenlsungen.

Jingste Vertriebserfolge in der
Schweiz und Belgien stimmen Riesle
optimistisch: ,Mit der Universitat in
Winterthur haben wir einen Schlussel

kunden gewonnen.” Aktuell nimmt
InterCard an attraktiven Ausschrei
bungen in Australien teil, und auch in
GroBbritannien sieht man sich gut im
Rennen bei verschiedenen Projekten.

Technologie mit Zukunft

Jurgen Steuer, Chef der U.CA,,
sieht Steuer groBes Potenzial: Diese
Technologie wird zuk(nftig nicht nur
starker exportert, sondern auch in
neuen Bereichen wie GroBkliniken
und Schulen eingesetzt.”

Diese Moglichkeiten, vor allem in-
ternational, zu erschlieBen, wird unter
Umstanden den Einsatz weiteren Ka-

pitaks bendtigen. ,Das ist der eigentli-
che Sinn der Grindung der Aktienge-
sellschaft” erklaren die drei, die gewis-
sermaBen alles auf eine (multifunktio-
nelle) Karte gesetzt haben, Eine Finan-
zierungsrunde sei in der Rechtsform
der AG wesenthich einfacher zu real-
sieren, zumal aufgrund des Uber die
letzten Jahre entstandenen, restrkti-
ven Verhaltens der Banken beider Dar-
lehensvergabe alternative _Finanzie-
fungsmoglichkeiten gesucht und reali-
siert werden missen.

De U.CA. habe hr Kapital flr
zehn Jahre gebunden, betont Bésin-
ger, da kénne man nicht von Heu-
schrecken-Mentalitat sprechen.



